
 
 

 به نام خدا   

)صوتی(آموزشی مباحثسلسله برنامه   

مذاکره: دوازدهم فصل  

 زمان مدرس محتوای جلسه ردیف

 15/07/1399 محمد فرجی معنا و مفهوم مذاکره 1

 16/07/1399 محمد فرجی مذاکره برای زندگی 2

 18/07/1399 فرجی محمد خواهید و آمادگی رسیدن به آندانستن آنچه می 3

 19/07/1399 محمد فرجی بازنمایی جناح مقابل 4

 20/07/1399 محمد فرجی  شناسایی بازار 5

 21/07/1399 محمد فرجی یهدف گذار 6

 22/07/1399 محمد فرجی هاتعیین و تحکیم مرزها و محدوده 7

 23/07/1399 محمد فرجی گوش دادن 8

 24/07/1399 محمد فرجی پرسش مناسب 9

 27/07/1399 محمد فرجی گوش دادن به زبان بدن 10

 28/07/1399 محمد فرجی هماهنگی با ندای درونی 11

 29/07/1399 محمد فرجی روشن و شفاف بودن 12

 30/07/1399 محمد فرجی صبر و حوصله برای جلوگیری از مشکلات 13

 1/08/1399 محمد فرجی های سخترفتار با افراد و موقعیت 14

 2/08/1399 محمد فرجی توافق نهایی و موفقیت در مذاکره 15

16 
است معاملات به رسد قرار هنگامی که به نظر نمی

 توافق نهایی برسد
 3/08/1399 محمد فرجی



 
 

 

 

 

 

 

 

 4/08/1399 محمد فرجی المللیمذاکرات بین 17

 5/08/1399 محمد فرجی مذاکرات با جنس مخالف 18

 6/08/1399 محمد فرجی مذاکرات پیچیده 19

 7/08/1399 محمد فرجی مذاکرات کور: تلفنی و اینترنتی 20

 8/08/1399 محمد فرجی اییژگی شخصیتی مذاکره کنندگان حرفهده و 21

 9/08/1399 محمد فرجی ده مذاکره کلیدی در زندگی 22

                                                  موفق باشید                                                   

 واحد آموزش

 

 

 


